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Vincent
金融科技与 Web3 产品负责人

电子邮箱：Vincent0009@126.com 电话：18600342899 性别：男 出生日期：1992 年 现居地：北京 学历：全日制本科

10 年以上金融科技及 Web3 产品经验，职业经历覆盖消费金融、海外 FinTech、DeFi 资管、去中心化衍生品及 RWA

证券交易。长期围绕交易、资产、清算、风控、增长和数据决策搭建产品体系，具备复杂金融业务从 0 到 1 建设、跨

团队落地及规模化迭代经验。

RWA 证券交易 / 去中心化衍生品 / DeFi 资管 / 金融风控 / 复杂业务 0→1

工作经历

D11 Labs

RWA 产品负责人

2025.07—2026.09.01

负责范围：负责 D11 Labs RWA 业务线的产品战略与体系建设，聚焦美股等现实资产链上化场景，制定业务模式、产

品路线及阶段目标，统筹券商接入、链上资产发行与交易、资金清结算、资产对账、合规风控及渠道增长，推动业务从

0 到 1 落地，形成面向 C 端用户与 B 端合作伙伴的可扩展 RWA 产品体系。

MYX Finance

产品专家

2023.06—2025.07

负责范围：负责 MYX 去中心化衍生品交易、风险及运营增长产品的规划与落地，围绕核心交易体验、多链与跨链交

易、参数化风控、用户激励及 Token 增长机制，支撑平台交易规模增长和业务扩展。

RWA 业务与产品架构：主导构建 RWA 美股交易产品底座，打通券商账户、底层证券、链上资产、订单、资金、持

仓及对账关系，建立 RWA Token 铸造与销毁、交易执行及状态流转机制，实现链上资产与底层证券资产的逐笔对

应。

·

资产治理与合规风控：建立证券资产全生命周期管理及风险控制体系，覆盖拆并股、股息分红、KYC、用户审核、风

险规则、异常处置及账务核对，保障交易、资产与账务状态的一致性。

·

商业化与渠道增长：规划 C 端交易体验与 B 端渠道产品，搭建邀请返佣、会员管理及渠道接入能力，持续优化开

户、入金、交易、持仓和资产查看等核心路径，为 RWA 业务规模化拓展建立产品基础。

·

衍生品交易体验：推动核心交易链路、无感交易、跟单交易等能力建设，提升用户从开仓、跟单、持仓到平仓的交易

效率和体验稳定性。

·

多链交易与风控体系：建设多链及跨链交易能力，沉淀参数化风控、交易配置、用户分层和运营激励体系，支撑平台

在不同市场环境下的交易扩展和风险管理。

·

Token 与增长机制：围绕 Token TGE、节点激励、治理及用户激励机制，推进增长产品与机制设计，完成 Token

无许可提案机制，并支持 Binance Alpha 活动及 Binance 合约市场上线。

·

交易规模结果：支撑平台在 2025 年 5 月 TGE 后实现阶段性 24H 交易量峰值 70 亿美元+。·
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MetaTdex

产品负责人

2022.10—2023.06

负责范围：负责 MetaTdex 阶段性产品规划与业务增长，覆盖交易、NFT、运营中台及数据体系，围绕用户增长、交

易转化、业务收入和产品运营效率推进核心业务优化。

火币

DeFi Trading 负责人

2020.10—2022.10

负责范围：负责火币 DeFi 产品矩阵的规划与落地，覆盖火币钱包、火币链上资管、链上收益产品、去中心化借贷及链

上数据风控体系，围绕资产管理、收益策略、资金配置、风险监控、钱包增长和数据决策搭建可规模化复用的产品能

力。

玖富集团

东南亚产品负责人

2019.07—2020.10

负责范围：负责玖富集团东南亚市场现金贷、P2P 及消费分期产品，覆盖印尼、菲律宾、越南等市场，统筹产品、数

据、运营、投放和设计团队，围绕用户增长、风险控制、收入提升和成本优化推进业务落地。

峰向标（北京）科技有限公司

资深产品经理

2018.06—2019.07

负责国内 P2P 业务产品建设，覆盖数据与埋点体系、资产配置、支付渠道及银行存管等核心模块，参与平台合规改造

及金融业务流程优化。

广和集团

产品经理

2015.10—2018.06

负责 P2P、消费分期及现金贷产品，参与业务合规、资产管理、支付与银行存管、贷前贷中贷后流程、风控规则及费

率体系建设。

交易与用户增长：优化交易链路、用户流程及增长策略，推动海外用户增长约 11 倍、老用户 7 日留存提升 30%、交

易业务收入增长约 6.5 倍。

·

NFT 与运营体系：推动 NFT 业务、运营中台及数据体系建设，支撑业务运营和增长决策，NFT 业务新增收入约 460

万美元。

·

链上资管与收益能力：搭建去中心化链上资管及风险管理体系，覆盖约 35 亿美元资产规模，具备承接 50 亿美元以

上资产管理能力，相关业务累计收入超过 4000 万美元；推动收益策略、跨链资金流转和机枪池能力产品化，上线

365 天无资金安全事故，锁仓峰值约 8000 万美元，相关产品获得 iF / 红点奖。

·

多链风控与资产安全：建立覆盖 12 条公链、72 个 DeFi 项目的资产监控、合约解析、持仓分析和风险预警体系，在

极端行情下通过 LP 处置和风险测算，单次降低潜在资产损失约 400 万—600 万美元。

·

借贷与金融产品底座：推出去中心化借贷能力建设，沉淀抵押率、清算机制、利率模型和后台风控配置体系，为后续

DeFi 金融产品扩展提供基础能力。

·

火币钱包增长与数据决策：将火币钱包用户分层、全埋点和业务数据模型产品化，支撑增长活动和核心路径优化，带

动活动用户增长约 18 倍、币价准确率提升 40%、核心业务功能留存提升 20%。

·

海外金融业务增长：推动东南亚多市场信贷及分期产品建设，带动新增注册用户 120 万+、业务增收 1000 万元+。·

风控与贷后效率：围绕贷前、贷中、贷后流程优化数据策略、催收策略和风控规则，推动总催回率提升 40%、首贷

入催降低 30%。

·
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